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Cel modutu

Celem modulu jest zapoznanie stuchaczy z technikami
skutecznego porozumiewania sie oraz przekazanie studentom
istoty i znaczenia negocjacji.

Tresci modutu ksztatcenia

Tresci modulu obejmujg zagadnienia z zakresu komunikacji
niewerbalnej, skutecznosci i wiarygodnosci przekazu
werbalnego i niewerbalnego, styléw spotecznych i ich wptywu
na skutecznos¢ porozumiewania sie, stylow rozwigzywania
konfliktéw, porozumienia i nieporozumienia.

W zakresie modutu przekazywane bedg tresci dotyczace
pojecia i istoty negocjacji, organizacji negocjacji, negocjacji
jako sposobu rozwigzywania konfliktéw i osiggania celéw, faz
negocjacji, modeli negocjacji, cech dobrego negocjatora i
mediatora.
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